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Avenida Walker Martínez 1612 – La Florida, Santiago 

Ejecutiva de ventas, agente comercial
PERFIL
[bookmark: _GoBack]Amplia experiencia en venta de productos tangibles e intangibles, excelentes relaciones interpersonales con todos los estamentos de una empresa, responsable en el cumplimiento de compromisos y respuestas al cliente, manejo de planillas, bases de datos y telemarketing, orientación al logro de cumplimiento de metas, tolerancia a la frustración, manejo de objeciones.

ANTECEDENTES PERSONALES
Nombre		: Yisleym Mariate Cordova Santander
Rut		: 15.780.253-4
Fecha de Nacimiento	: 19 de enero 1984
Email		: yisleym.cordova@gmail.com
Número de Celular	: +56 9 94949704
Dirección		: Avenida Walker Martínez 1612 Depto. 116 torre A               		La florida, Santiago

ANTECEDENTES ACADÉMICOS

Educación Universitaria	: Universidad Central de Chile, carrera de Derecho, incompleta años 2003 a 2006.
Educación Media	: Liceo Nº1 de Niñas Javiera Carrera. Liceo de niñas 		Tajamar de Providencia.
Educación Básica	: Colegio Luis Gregorio Ossa, Liceo Nº1 de Niñas Javiera Carrera.

EXPERIENCIA LABORAL

CUPRUM Administradora de Fondos de Pensiones 2011 a 2015; Asesora previsional y de inversión. En este cargo realice gestiones de venta de Ahorro Previsional Voluntario (APV), ahorro voluntario (cuenta 2 y 57 BIS), utilice Beneficios tributarios para cada Cuenta y topes máximos de ahorro anual para asesorar a mis afiliados, realice incorporación y cambio de AFP en mercado segmentado, enfocando mi búsqueda a clientes de rentas altas, realizando filtros de bases de datos y referidos,  para la venta utilice rentabilidad histórica,variables de riesgo de inversión, y comparativos con las demás empresas del rubro,en empresas tales como Walmart, Banco de Chile, banco security, 

Isapre Colmena Golden Cross, división empresa 2008 a 2011; Ejecutiva comercial de Venta y Mantención, realice venta de planes individuales, planes empresas y compensados a clientes colaboradores de empresas en convenio tales como Entel, Banco de Chile y Grupo Copesa entre otras. Realice búsqueda de clientes a través de base de datos y referidos, y cada venta o mantención era estudiada respecto de la edad, riesgo y necesidades de cada cliente. 

Cardif aseguradora y reaseguradora 2006 a 2008; Ejecutiva de ventas de seguros de vida y generales, fraude y protección. Realicé principalmente gestiones de telemarketing a base de datos proporcionada, a clientes de Banco Itau, Banco Edward y Banco Security, Ripley y socofin.

Referidos
Myriam Aliste Núñez, Supervisora de equipo Afp Cuprum 
teléfono 56 9 93273611
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